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6 PHARMA NEWS

 • Teva przejmuje Allergan za 40,5 mld USD

  • Boehringer Ingelheim i Circuit Therapeutics prowadzą 
wspólne prace w poszukiwaniu nowoczesnych leków 
przeciw otyłości

 • Pfizer uzyskał zgodę UE na przejęcie firmy Hospira

 • Shire oferuje 30 mld USD za część biznesu Baxtera

 • AstraZeneca odsprzedaje lek Caprelsa do należącej 
do grupy Sanofi firmy Genzyme 

 • Merck KGaA otrzymał zielone światło dla przejęcia 
Sigma-Aldrich

 • Sanofi tworzy pięć nowych Globalnych Jednostek 
Biznesowych w procesie reorganizacji firmy 

 • Allegra najczęściej polecanym przez farmaceutów 
preparatem na alergię

10 WARTE UWAGI

 • Młodzi pasjonaci wiedzy wzięli udział w obozie nauko-
wym ADAMED SmartUP

 • Czy komórki macierzyste potrafią wywoływać 
i leczyć raka?

 • Rynek terapii przeciw cukrzycy typu 2 
osiągnie 39 mld USD w roku 2021

 • Krajowy przemysł farmaceutyczny partnerem 
w budowaniu strategii dla zdrowia

 • Pierre Fabre Laboratories skupia się na walce 
z chorobami nowotworowym

14 DRUG UPDATE

 • Imbruvica (AbbVie)

 • Przełom BMS w dziedzinie terapii przeciw HIV nowej 
generacji

 • Ixazomib (Takeda)

 • Jardiance (Eli Lilly/Boehringer Ingelheim)

ORAZ

16 PHARMA ZOOM
Polski rynek farmaceutyczny w pigułce
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43 GRECJA: COŚ WIĘCEJ NIŻ TYLKO ZAGROŻENIE DOSTAW LEKÓW

Nieprzewidywalność kryzysu w tym kraju może spowodować jeszcze większe 
wyzwania dla branży
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46 WIĘŹNIOWIE SŁÓW

W dawnych czasach Przedstawiciel Medyczny miał bardzo jasną misję: „Nikt nie wie 
na temat terapii więcej niż my!”

Hanno Wolfram
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Konflikty w miejscu pracy są nie tylko przyczyną stresu, ale powodują również obni-
żenie jakości i wydajności pracy oraz niechęć do jej wykonywania
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