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PHARMA NEWS

* Teva przejmuje Allergan za 40,5 mld USD

Boehringer Ingelheim i Circuit Therapeutics prowadza
wspdlne prace w poszukiwaniu nowoczesnych lekéw
przeciw otytosci

Pfizer uzyskat zgode UE na przejecie firmy Hospira

Shire oferuje 30 mld USD za czes¢ biznesu Baxtera

AstraZeneca odsprzedaje lek Caprelsa do nalezgcej
do grupy Sanofi firmy Genzyme

Merck KGaA otrzymat zielone $wiatto dla przejecia
Sigma-Aldrich

Sanofi tworzy pie¢ nowych Globalnych Jednostek
Biznesowych w procesie reorganizacji firmy

Allegra najczesciej polecanym przez farmaceutéw
preparatem na alergie

WARTE UWAGI

® Mtodzi pasjonaci wiedzy wzigli udziat w obozie nauko-
wym ADAMED SmartUP

® Czy komdrki macierzyste potrafig wywotywac
i leczy¢ raka?

* Rynek terapii przeciw cukrzycy typu 2
osiggnie 39 mld USD w roku 2021

® Krajowy przemyst farmaceutyczny partnerem
w budowaniu strategii dla zdrowia

© Pierre Fabre Laboratories skupia sie na walce
z chorobami nowotworowym

DRUG UPDATE

® Imbruvica (AbbVie)

® Przetom BMS w dziedzinie terapii przeciw HIV nowej
generacji

® |xazomib (Takeda)

e Jardiance (Eli Lilly/Boehringer Ingelheim)
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PHARMA ZOOM

Polski rynek farmaceutyczny w pigutce
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AbbVie

Actavis

Adamed

Aflofarm

Allergan

Amgen

Aspen
AstraZeneca
Baxter

Bayer

BeWise

Biogen

Boehringer Ingelheim
Brass
Bristol-Myers Squibb
Eli Lilly

Genzyme

GfK
GlaxoSmithKline
Hasco Lek

Hospira
IMMOQUEE

Ipsen

Janssen

Johnson & Johnson
Kamsoft

KRKA
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Merck/Merck Serono
Merck & Co./MSD
Mylan

New Poland
Novartis

Novo Nordisk
Organon

Pierre Fabre
Pfizer

Pharma Expert
QAH

Polpharma
Pressinfo.pl
Reckitt Benckiser
Recordati

Sandoz

Sanofi
Sanofi-Pasteur
Sequence
Servier

Shire
Sigma-Aldrich
Takeda

Teva

USP Zdrowie
Valeant

Zbigniew Kowalski & Partnerzy
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ADRES REDAKCJI | WYDAWNICTWA
21-500 Biata Podlaska, ul. Sitnicka 46

KONTAKT

tel. +48 792 550 210
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UWAGI REDAKCIJI

Opinie wyrazane w tym pismie sa opiniami autoréw i nie musza odzwiercie-
dla¢ stanowiska wydawcy. Autorzy moga utrzymywac relacje biznesowe, na
przyktad $wiadczy¢ ustugi konsultingowe dla firm, o ktérych pisza. Redakcja
nie odpowiada za tre$¢ reklam.

WSKAZOWKI DLA AUTOROW
Zachecamy potencjalnych polskich autoréw do nadsytania tekstow i innych
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DLACZEGO TO ROBIE | TU JESTEM?

Rozmowa z Pawtem Kwasniewskim, National Sales Managerem
w Novo Nordisk

Radostaw Chomiuk
ASPEN — MtODA DYNAMICZNA FIRMA Z AMBICIAMI

Rozmowa z Wojciechem Sulimierskim, Dyrektorem Generalnym
Aspen Polska

INBOX ZERO...
Czyli jak okietznac¢ poczte elektroniczng

Piotr Zglinicki

SALES COACHING
Coaching w pracy przedstawiciela

Mikotaj Pindelski, Pawet Cigpata

KEY ACCOUNT MANAGER
Co to oznacza w 2015 roku?

Andrzej Kochanek

PRZETARGI NA DOSTAWE PROBIOTYKOW, PREBIOTYKOW
| SYNBIOTYKOW

Poréwnanie | pétrocza 2014 i 2015 roku

Beata Duszynska

STUDIUM PRZEDSTAWICIELI FIRM FARMACEUTYCZNYCH 2015
Lepsze Perspektywy dla Przedstawicieli

Krzysztof Gersz

GRECJA: COS WIECEJ NIZ TYLKO ZAGROZENIE DOSTAW LEKOW

Nieprzewidywalno$¢ kryzysu w tym kraju moze spowodowac jeszcze wieksze
wyzwania dla branzy

Reflector

WIEZNIOWIE StOW

W dawnych czasach Przedstawiciel Medyczny miat bardzo jasna misje: ,Nikt nie wie
na temat terapii wiecej niz my!”

Hanno Wolfram

BOTY ZAWSZE, BO TY NIGDY...

Konflikty w miejscu pracy sg nie tylko przyczyng stresu, ale powodujg réwniez obni-
zenie jakosci i wydajnosci pracy oraz nieche¢ do jej wykonywania

Marta Milczewska



