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Język ciała, nazywany często komunikacją niewerbalną, potrafi wiele 
przekazać w komunikacji z lekarzami. Często język ciała determinuje 
to czy twoi lekarze doceniają, akceptują i przychylnie reagują na twój 
przekaz.
   Narzędzia twojej komunikacji niewerbalnej są często równie ważne 
jak twoje werbalne wypowiedzi do lekarza. Zrozumienie komunikacji 
niewerbalnej może istotnie pomóc w promocji twojego produktu. Ni-
niejszy artykuł omawia trzy aspekty języka ciała, nad którymi musisz 
się skupić, by twoje przekazy były dostarczane dokładnie w taki sposób 
w jaki chciałbyś by były dostarczane dokładnie w taki sposób w jaki 
chciałbyś by były odebrane.
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TWOjE CIAŁO, TWój PRZEkAZA

Ira J. Koretsky, Neil Baum

Trzy proste wskazówki komunikacji niewerbalnej • 
poprawią skuteczność Twoich wizyt


